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S e t t e m b r e  2 0 2 1  L a
compagnia de l  gruppo
General i  mira anche a
iniziative di raccolta su
capitali in scadenza o in
u s c i t a  a n t i c i p a t a
tendenzialmente su tutti i
c a n a l i .  L a  s e d e  d i
Genertell i fe Recuperare
d o p o  l a  n e g a t i v a
performance del 2020 , su
cui ha inciso lo scoppio della
pandemia. È l 'obiettivo
principale di Genertellife,
compagnia controllata al
100% da Generali Italia e
sottoposta alla direzione e
a l  c o o r d i n a m e n t o  d i
Ass icuraz ioni  General i .
Coerentemente  con  i l
contesto di mercato e con i
target  d i  Genera l i ,  la
strategia di Genertellife
m i r a  a  m a n t e n e r e
l'ambition di crescita e
redditività attraverso i l
r a f f o r z a m e n t o  d e l l e
partnership bancassurance,
la revisione della gamma
prodott i  e iniz iat ive di
raccol ta su capi ta l i  in
s cadenza  o  i n  usc i t a
anticipata tendenzialmente
su  t u t t i  i  c ana l i .  I n

particolare, il percorso di
s v i l u p p o  s c e l t o  p e r
perseguire questi obiettivi si
ba sa  su  un  u l t e r i o r e
restyling dei prodotti ibridi
c h e  p r e v e d o n o  u n
a l l e g g e r i m e n t o  d e l l e
garanzie col legate al la
c omponen t e  g e s t i o ne
separata e aggiornamento
cos tante  de l l ' un iverso
investibile; il lancio del
primo piano di accumulo
con Bg (Pac) che introduce
la possibilità di finalizzare il
piano dei premi ricorrenti
sulla base di uno o più
avvenimenti della vita del
cl iente o dei suoi cari;
l ' o f f e r t a  d i  p r o d o t t i
multiramo con garanzia solo
caso morte per il canale
diretto. A sostegno della
redditività, l'intenzione della
compagnia è quel la d i
mantenere   i l  massimo
focus sui prodotti protection
stand alone (in particolare
su canale diretto) o come
componente embedded nei
prodotti ibridi di futuro
c o l l o c a m e n t o .  A l t r o
o b i e t t i v o  è  i l
c o n so l i d amen t o  d e l l a
raccolta protection legata al
bus iness  cess ione  de l
quinto dello stipendio o
p e n s i o n e  t r a m i t e
partnership con società
finanziarie. Genertell ife
opera attraverso la rete di
promotor i  f inanziar i  d i

Banca Generali, il canale
della bancassurance (in
par t i co la re  t rami te  l e
partnership con CheBanca!,
i l  G r u p p o  C a . R i . R a ,
E m i l b a n c a ,  B a n c a  d i
P iacenza, Banca Sel la,
Banca Poolare del Lazio,
Mediobanca e Banca del
Fucino), il mercato diretto,
agenzie di assicurazione e
tramite la presenza sui
p r i n c i p a l i  s i t i  d i
comparazione. Fabio Sgroi
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