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It Messanaere

Fucino con Wordline
nei sistemi di pagamento

»Partnership strategica con il gruppo francese »L’istituto romano ha avviato una nuova

per il passaggio dellattivita dei pos in Italia

L'ACCORDO

ROMA Sulla scia di alare banche
che hanno definito alleanze stra-
tegiche sull'attivita di sistemi di
pagamento (merchant acqui-
ring), ierianche Bancadel Fucino
ha sottoscritto una partmership
di lungo periodo con Wordline,
gruppo francese ai primi posti
nel settore che direcente ha con-
clusoaccordi simili con Bnle Ban-
co Desio. E' un altro passo avant
importante della strategia di cre-
scita della banca romana guidata
da Francesco Maiolini, ormai
l'unica ad avere sede nella capita-
le, che ha aperto un nuovo au-
mentodicapitale da150 milionia
supporto dell’espansione, dopo
aver chiuso con successo a mag-
gio scorso quello da 250 milioni
che, nel 2020, ha permesso il risa-
namento della vecchia banca a
trazione della famiglia Torlonia.
Al ramo della piattaforma dei
pos di Banca del Fucino fanno ri-
ferimento oltre 3.000 esercent
per un totale di circa 5.500 di pun-
ti vendita che nel 2022 hanno ge-

L'AZIENDA GUIDATA

DA MAIOLINI

EIN FORTE ESPANSIONE
E PRESTO APRIRA TRE
FILIALI DI CUI DUE

AL CENTRO DI ROMA

(&

Francesco Maiolini ad di Banca Fucino

nerato transazioni per un volu-
medicirca500 milioni.
L’accordo comprende il pas-
saggio alla controllata italiana di
Worldline dell'attivita di mer-
chant acquiring sul circuito na-
zionale della banca romana (che
mantiene liberta di manovra
all’'estero) e una contestuale part-
nership commerciale dilungo pe-
riodo (circa 15 anni prorogabile)
per la distribuzione tramite la re-
te Fucino dei prodotti e servizi di
pagamento di Worldline che ha
investito circa 250 milioni per il
miglioramento della sua tecnolo-
gia di cui si avvantaggera anche
Fucino. Il corrispettivo concorda-

raccolta di capitali fino a 150 milioni

to tra le parti & pari a 25 milioni
con un meccanismo di aggiusta-
mento del prezzo in funzione
dell'andamento di alcuni target.
«La forte attenzione alle esigenze
del territorio e dei nostri clienti
privati e business fa evolvere co-
stantemente il nostro modo di fa-

Fis

in milionidi euro e il prezzo
pagato da Wordline per
Ll'accordo con la Fucino

re banca», dice Maiolini che él'ar-
tefice del rilancio della Fucino. «<E
in questottica che abbiamo sigla-
to questa partnership strategica
con un partner come Worldline
che ci consente da unlato divalo-
rizzarelaqualita del lavoro svolto
dalla nostra rete e di liberare im-
portanti nuove risorse finanzia-
rie per la crescita in aree core;
dall’altro di arricchire l'offerta di
prodotti e servizi di pagamento
evoluti posti a disposizione degli
esercenti».

IL NETWORK

«Il nostro obiettivo & quello di
portare I'offerta che sviluppiamo
alivellointernazionale nel nostro
Paese e in collaborazione con gli
istituti bancari partner, che han-
no un forte radicamento sul terri-
torio» ha commentato Stefano
Calderano, ad di Worldline Mer-
chantServices Italia.

Si diceva del nuovo rafforza-
mento patrimoniale in corso del-
laFucino che operacon 36filialie
a breve ne aprira altre tre, di cui
due a Roma (piazza del Parla-
mento e via XX Settembre) e una
a Palermo. Allo stato dei 150 mi-
lioni freschi che si vorrebbe rac-
cogliere entro fine anno, ne sono
stati sottoscritti circa 60 milioni
dapartedi privati mentre potreb-
bero sbarcare nuovi di rilievo del
mondo imprenditoriale italiano
che scommettono sulla gestione
Maiolini.
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