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BANCHE LODICE IL CEO MAIOLINIDOPO L’ACQUISTO DELL’85,3% DELLA CASSA DIORVIETO

Ora Fucino cerca altre prede

L’operazione umbra si chiude senza impatio sui requisiti di capitale: nasce il primo istituto privato
dimedie dimensioni del Sud. Adesso ’obiettivo é farcrescere gli impieghi a farmaceutico e rinnovabili

DILUCA CARRELLO

anostra offerta ¢ sta-
ta ritenuta economi-
(( camente adeguata a

valorizzare ["azione

d1 risanamento della Cassa di Ri-
armio di Orvieto (Cro) svolta
'l Mce: ricordo che non abbia-
mo acquistato una banca in crisi.
Macifapiacere che lanostra pro-
posta sia stata preferita anche per
1 contenuti industriali, come il
mantenimento  dell’ autonomia,
delmarchio e la piena salvaguar-
dia dei livelli occupazionalix, 11
ceo Francesco Maiolini racconta
i progetti che Banca del Fucino
ha per la Cro, il cui 85,3% & stato

pagato a Mcc circa 90 milioni di
euro. «Gli aspetti essenziali del
piano industriale sono I'identita
dell’istitutoumbroe la riafferma-
zione della sua presenza sul terri-
torio. Oltre allaqualita delle rela-
zioni industriali, che continueraa
rappresentare un fattore strategi-
co per la crescitadel nostro grup-

po».

Domanda. Che dimensioni ave-
teraggiunto dopoil deal?

Risposta. Gia oggi, grazie alla
semplice somma dei due istituti
senza calcolare le sinergie da ag-
gregazione, il prodotto bancario
complessivosupera i [0miliardi.
In prospettiva gli aspetti chiave

sono la contiguita territoriale e la
forte complementarita delle due
banche in termini di prodotti e
clientela di riferimento: retail per
la Orvieto, small business sino al-
le mid corporate per la Fucino.

D. Che impatto avral’operazio-
nesul gruppo?

R. I'nostri requisiti di capitale ri-
marranno inalterati.

D. Le risorse necessarie sono
arrivate daun aumentodi capi-
tale da 75 milioni.

R. La dotazione patrimoniale
rientra nell’autorizzazione, rice-
vuta due anni fada Bankitalia, ad
aumentare il capitale portandolo
a 350 milioni complessivi per so-
stenere la nostra crescita.

D. Dopo il closing con Mec,
quanto occorrera per le auto-
rizzazioni dei regolatori?

R. I tempi dipendono da noi, nel

senso che saranno legati alla no-
stra capacita di fomire risposte
adeguate alle autorita. Tenuto
conto dellanostra pregressa espe-
rienza, riteniamo realistica una
chiusura delliter autorizzativo
nella primameta dell’anno.

D. Dopo I'ok definitivo chiede-
rete dei rappresentanti nel cda
diOrvieto?
R. 11 consiglio di amministrazio-
ne sari rappresentativo della par-
tecipazione nel capitale dellaban-
no tematiche che affronte-
remocon azionisti e autorita di re-
golamentazione, tenendo presen-
tile istanze del territorio. In ogni
caso coinvolgeremo profili di
grande esperienza e prestigio.

D. Che rapporti avete con la
Fondazione di Orvieto, ancora
sociaconcircail 15%?

R. Finora abbiamo avuto interlo-
cuzioni soltanto con I’azionista

di maggioranza. Ma siamo con-
vinti che le relazioni con la fonda-
zione saranno improntate all inte-
resse comune di valorizzazione
del territorio e dellabanca.

D. Ora guah saranno i prossi-
mi passi?

R. Abbiamo sempre guardato al-
le opportunita con un approccio
prudente e ispirato adue stelle po-
lari: la crescita dimensionale e il
rafforzamento patrimoniale. 11
nostro modellodi business & quel-
lo della banca universale, con al-
cune forti specializzazioni come
nell’health & pharma o nelle rin-
novabili. Per 1l futuro puntiamo
innanzitutto a rafforzare ancora
il nostro business in questi com-
parti.

D. Come ¢ andato il 2024 cosa
viaspettate per il 2025?

R. Posso anticipare una chiusura
di particolare soddisfazione per

lacompagine sociale, che sicollo-
caben al di sopra delle previsioni
di budget. Per il 2025, invece, il
nostro piano industriale puntaal-
la rapida attivazione delle siner-
gie con la Cro e alla prosecuzio-
ne del trend di crescita di questi
anni, nei quali la capacita di rica-
vodel grupposi & consolidata gra-
zie all'incremento del prodolto
bancario e alle nuove attiviti.

D. Non siete i soli a comprare.
Ii nﬂkoen]parutoanclw peral-

tri, come Unicredit, Bpm, Mps
¢ Mediobanca.

R. Quanto sta accadendo sullo

scenario nazionale ¢ sintomo
dell’esigenza di una maggiore at-

tenzione al potenziale economi-

co del Centro Italia e di Roma,
realta che richiedono un maggio-
re peso negli equilibri bancari na-
zionali. La nostra crescita rientra
in questo quadro. (riproduzione
riservata)




