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Assicurazioni, un tema caldissimo

Abbiamo iniziato questa rubrica nel maggio
del 2011 e siamo andati avanti ininterrotta-
mente per 14 anni, cosa che costituisce in sé
gia un piceolo record. Nel tempo siamo pas-
satida un focus specifico sulla tutela del di-
ritto d’autore/copyright a tematiche sem-
pre pit inerenti il web e Thigh tech. Ci sia-
mo anche occupati a lungo
di assicurazioni contro 1 ri-
schi catastrofali, un argo-
mento solo da pochissimo
arrivato sulla grande stam-
pageneralistanazionale. Il
tema &, di nuovo, caldissi-
mo e non solo per le polemi-
che sui ritardi, veri o pre-
sunti, nei ristori dei danni
dell'alluvione di qualehe an-
no fa in Homagna e Mar-
che, ma anche perché negli
ultimi anni tali rischi si so-
no aggravati quanto a tipo-
logie e conseguenze. Que-
sta situazione ha portato

i, per certi aspet-
i, alla loro difficile assicu-
rabilita oltreché al prolife-
rare di strumenti innovati-
viche catturino capacita da
mercati alternativi. Anche per questo le so-
luzioni proposte nelle varie realta interna-
zionali sono, a oggl, diverse e variegate. Ten-
tando di voler essere sistematici si indivi-
duano:

Assicurazione volontaria. [I modello
volontaristico, da un punto divista attuaria-
le, non consente di ripartire in maniera so-
stenibile il rischio assicurative e comporta
alti costi per 1 cittadini. I potenziali clienti
possono decidere di dotarsi o meno della co-
pertura. In un contesto di carenza di cultu-
ra assicurativa il sistema pud non svilup-
parsi e soprattutto si possono generare dei

meccanismi di anti-selezione, dovei sogget-
ti esposti a un basso livello di rischio posso-
no decidere di non sottoscrivere la copertu-
ra.
Assicurazione obbligatoria. L'opzio-
nedell'obbligo di assicurarsi, dove isoggetti
esposti a rischio devono comungue assicu-
rarsi, garantisce una va-
sta diffusione di copertu-
re, soprattutto in mercati
assicurativi non partico-
larmente sviluppati, an-
che se pud essere percepi-
ta come «impopolare».
Assicurazione  se-
mi-obbligatoria. Il mo-
dello  semi-obbligatorio
Erevede un'estensione ob-
ligatoria ai rischi cata-
strofali nelle pohzze ba-
se, commercializzate su
base volontaria. Ovvero
un modello semi-obbliga-
torioin base al qualeipos-
sessori di una polizza in-
cendio vedono automati-
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pertura assicurativa an-

che controirischi di allu-
vioni, terremoti ecc. Tale soluzione tende a
risultare meno impopolare e pit appetibile
anche per I'abbinamento di due rischi con
frequenze moltodiverse.

«Pay asyou go». Intervento statale lad-
dove il fatto accada, senza accantonamento
preventivo, o comungue impiego di risorse
statali come in Italia, dove il sistema ha as-
sunto tutti gli oneri di ricostruzione po-
st-emergenza.
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