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I Messannero
OSSERVATORIO LOOK TO THE FUTURE 2026

Nuova indagine di Athora Italia realizzata in collaborazione con Nomisma sull'approccio degli italiani ai temi della protezione
delle risorse personali e degli investimenti. Resta la difficolta a trasformare anche piccoli patrimoni in progetti di lungo periodo

Risparmio sicuro?
Si, con soluzioni
piu personalizzate

ual e la paura pill grande
degli italiani in tema di in-
vestimenti? Non avere ac-
cesso immediato al pro-
prio denaro in caso di bi-
sogno. E cosi, nonostante
le persone identifichino nell’in-
flazione e nell’erosione del pote-
re d’acquisto i principali fattori
che incidono sulla capacita diri-
sparmiare, prevale una tenden-
za allinattivita. Insomma, an-
che quando il risparmio é possi-
bile, emerge un approccio pre-
valentemente difensivo.

La seconda wave dell’Osser-
vatorio Look to the Future 2026
di Athora Italia, I'indagine rea-
lizzata in colla-
borazione con
Nomisma che
analizza il sen-
timent degli
italiani sui te-

mi del rispar-
mio e degli in-
vestimenti, del-
la previdenza
e della prote-
zione, fotogra-
fa un Paese
sempre  pil
orientato alla
protezione e al-
la sicurezza
economica,

ma con una
crescente diffi-
colta a trasfor-
mare il rispar-
mio in proget-
tualita di lun-
go periodo. Il
61% di chi ac-
cantona risor-
se lascia tutto

inliquidita.

«I dati del no-
stro Osservato-
rio evidenzia-
no come oggi
gli italiani cer-
chino soprat-
tutto protezio-
ne, sicurezza e controllo sulle
proprie risorse economiche»,
spiega Jozef Bala, amministrato-
re delegato di Athora Italia. I ri-
sparmiatori che scelgono di de-
tenere i propri risparmi in for-
ma liquida, cosi emerge dalla ri-
cerca, considerano la liguidita
una garanzia di disponibilita
immediata (53%). un elemento
cherafforza il senso di controllo
(30%) e fonte di sicurezza (25%).
La paura del presente ha cosi la
meglio sulla costruzione del fu-
turo.

IL FATTORE FIDUCIA

«0Oggi é fondamentale accompa-
gnare le persone lungo tutto il
loro ciclo di vita — continua l'ad
di Athora Italia - e favorire una
maggiore conoscenza delle di-
verse soluzioni disponibili. L'o-
biettivo é aiutarle a trasformare
il risparmio da difesa del pre-
sente a trampolino per guarda-
re al futuro con piu fiducia: in
questo senso si conferma essen-
ziale il valore della consulenza
personalizzata e qualificata dei
nostri partner distributivi su tut-
toilterritorio nazionale».

Centrale nella strategia di Atho-
raltalia e lo sviluppodi partner-
ship distributive di lungo perio-
do con focus sulla bancassuran-
cee, in particolare, sul rafforza-

mento della presenza nel seg-
mento delle banche multiregio-
nali.

«In questo ambito abbiamo si-
glato accordi preferenziali ed
esclusivi con istituti fortemente
radicati nei rispettivi territori
come BdM Banca, Cassa di Ri-
sparmio di Orvieto, Banca di
Credito Popolare, Banca del Fu-
cino e Banca Popolare di Puglia

eBasilicata», conclude Bala.

IL FRENO DEL RISPARMIO

In questo contesto il progressi-
vo deterioramento della capaci-
ta di risparmio costituisce un ul-
teriore freno agli investimenti.
Una famiglia italiana su due di-
chiara che le spese eguagliano o
superano le entrate, mentre il
66% segnala un peggioramento
della propria capacita di accan-
tonare risorse rispetto a 2-3 an-
ni fa, principalmente a causa
dell'inflazione e dell'aumento
del costo della vita.

Ma lindagine realizzata da
Athora Italia in collaborazione
con Nomisma mette anche in
evidenza alcuni elementi positi-
vi. Il 51% degli italiani dichiara
infatti di riuscire a risparmiare
e tra questi circa uno su due, il
53%, afferma di aver accantona-
to in media tra il 5 e il 20 per
cento del proprio reddito negli

BALA (AD DI ATHORA):
«| NUMERI CI DICONO
CHE GLI ITALIANI
CERCANO PROTEZIONE
E CONTROLLO DELLE
PROPRIE RISORSE»
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ultimi dodicimesi.

E ancora. Le principali motiva-

zioni che spingono agli italiania INUMERI
imbottire il salvadanaio sono la

protezione dagli imprevisti

(54%) e la ricerca di tranquillita 0
economica (48%). La meta degli
intervistati dichiara pero che 0

avrebbe difficolta a sostenere

una spesa imprevista di 5.000 dichiaccantona
euro. }*isc.)rse. la}s‘cia tutto
SUPERARE LA PAURA inliquidita

Come se ne esce? Secondo lo

studio, gli italiani non rifiutano 0

il concetto di investimento a ;

priori. Al contrario, ne ricono- 0
scono il potenziale in termini di

rendimento, eppure non riesco- dichi sceglie ﬂspar mi
no a trasformare questa consa- “liquidi” puntaauna

pevolezza in azione concreta. Il : Sl
rischio viene ancora percepito dlSpOI'llblllta totale

in modo polarizzato, ovvero co-
me una scelta tra la totale sicu-
rezza offerta dalla liquidita e
strumenti spesso considerati ec-
cessivamente rischiosi. Manca
quindi una conoscenza diffusa
riguardo alle soluzioni interme-
die che il mercato offre e che so-
no capacidi combinare efficace-
mente gradualita, flessibilita e
protezione.

Oggiil 23% deirisparmiatori in-
veste in piani di accumulo, i
PAC, una formula di investi-
mento progressivo che consen-
te un approccio graduale e con-
trollato. Cresce anche l'interes-

se per le polizze vita a contenuto OSSERVATORIO LOOK TO THE FUTURE
finanziario integrate con servizi :
di protezione.
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Un momento dell'ultima
presentazione rapporto
curato dall’Osservatorio
Look for the Future 2026
di Athora Italia



