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Dopo Carige e Genoa, il ritorno di Gallazzi
«Patto con Vacchi per comprare Tisg»

Nuova offerta per The Italian Sea Group, il finanziere: «<No allo spezzatino. Gestiamo asset per 500 milioni»

Danielelzzo

nasecondacimadi

salvataggio é stata

lanciata a The Ita-

lian Sea Group. Do-
po l'operazione promossa
dalla Polo Nautico Carrara,
la partita per il futuro del
gruppo entra nel vivo con
unnomenotoanche a Geno-
va. SRI Global Limited Hol-
ding, controllata al 52% da
Giulio Gallazzi e partecipa-
ta al 48% da Finvacchi Srl
di Bernardo Vacchi, ha pre-
sentato al Consiglio di am-
ministrazione e ai commis-
sari giudiziali del Tribunale
diFirenze unamanifestazio-
ned’interesse non vincolan-
te per’acquisizione dell’'in-
tero complesso aziendale,
compresoil complesso spez-
zinochefagolaadiversiim-
prenditori. «Gli spezzatini
non fanno per noi - chiari-
sce lo stesso Gallazzi —. Se
dovessero emergere ipotesi
di separazioni, come quella
ventilata mesi fa sul cantie-
re della Spezia, ritireremo
laproposta.

L’iniziativa arriva al ter-
mine di settimane delicate
perlasocietd consedeaMa-
rinadi Carrara. Al principio
diluglio Tisgavevacambia-
to strategia nel percorso di
risanamento, ricorrendo al
cosiddetto “concordato in
bianco”. Dopo la prima of-
ferta, presentata dalla cor-
data guidata dal commer-
cialista viareggino Riccar-
do Cima, ieri e arrivatalase-
conda. Il perimetro della

propostadi SRIGlobal Limi-
ted Holding é chiaro e pun-
ta al rilancio industriale del
grupponelmedio-lungo pe-
riodo. Tra gli obiettivi indi-
cati figurano la tutela del
know-how, la continuita
produttiva negli attuali sta-
bilimenti e la protezione di
occupazione, filieraeindot-
to. «(Lanostranon é una me-
ra operazione finanziaria -

sottolinea Gallazzi —. Vo-
gliamo costruire un proget-
to industriale che manten-
gaicentridecisionaliinIta-
lia e valorizzi uno degli as-
set pili strategici del Paese».

La ricetta & gia su carta e
poggia su innovazione,
maggiore efficienza operati-
va, sviluppo commerciale e
possibili partnershipcon al-
trioperatoriitaliani. «Clien-
ti efornitori dovrannoritro-
vare fiducia nell’azienda -
aggiunge—. Perriuscirci ser-
viranno un investimento
importante e una revisione
delmodellodi business. Sia-
mo convinti che questo set-
toreabbia ancora ampi mar-
ginidicrescitay.

Accanto a Gallazzi, presi-
dente e amministratore de-
legatodiSriGlobal,l’opera-

zione vede protagonista an-
che Bernardo Vacchi. Im-
prenditore, fratello del fa-
moso influencer Gianluca e
membro della famiglia pro-
prietaria di Ima Spa (leader
mondiale nella produzione
di macchine automatiche
per il packaging e il confe-
zionamento),nel 2021 hari-
lanciato lo storico marchio
Finvacchi. Entrambi bolo-
gnesi, Vacchi e Gallazzi han-
no unitole forze qualche an-
no fa. E, assicura quest’ulti-
mo, «insieme hannole forze
per portare avanti 1'offer-
tax.

Complessivamente, infat-
ti, SRI Global e Finvacchi di-
chiarano di poter contare
su circa 500 milioni di euro
di asset under manage-
ment, oltre auna consolida-
ta esperienza negli investi-
menti, nelle ristrutturazio-
ni aziendali e nelle opera-
zionidi turnaround.

«Lavorare con un amico,
perdi pili suun progettovin-
cente, & un sognoy, osserva

ancora Gallazzi. Manager e
investitore con lunga espe-
rienza nel mondo della fi-
nanza e in quello dell’indu-
stria, @fondatore, presiden-

te e amministratore delega-
to di SRI Group, gruppo in-
ternazionaleattivonelbusi-
nessdevelopment, nellacor-
porate finance e negli inve-
stimenti di private equity.
Nel corso della carriera ha
ricoperto incarichi nei con-
sigli di amministrazione di
societa come TIM, ASTM,
Danieli, Ansaldo STS e
MFE-MediaForEurope, ol-
tre a essere tra i principali
azionisti del Gruppo Banca
del Fucino. Per il sistema
bancario italiano il suo no-
me élegato soprattutto alla
vicenda Banca Carige. Tra
il12016 eil 2018 é stato con-
sigliere di amministrazione
dell’istituto genovese e, nel
pieno della crisi di gover-
nance, venne indicato dagli
organi di vigilanza come
presidente del Consiglio di
amministrazione, con il
compito di guidare la banca
nella delicata fase di transi-
zione fino alla convocazio-
ne di una nuova assemblea
deisoci.

«SonomoltolegatoallaLi-
guria», racconta. Anche per
ragioni sportive. Qualche
anno fa presento «un’offer-
ta per acquistare il Genoay,
senzaperdriuscirea chiude-
re l'operazione. «Cosi ho
cambiato orizzonti — sorri-
de —. Ho acquisito ’Alcione
Milano quando era in Pro-
mozione e I'ho portato fino
allaSerie C».

La manifestazione d’inte-
resse per The Italian Sea
Group éstata assistita, in fa-
sed’avvio, daAngeloBonis-
soni di CBA e da Maim
Group. L'offerta, tuttavia,
resta preliminare e non vin-
colante. L’eventuale opera-
zione é subordinata al com-
pletamento della due dili-
gence e alla successiva defi-
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nizione degli accordi defini-
tivi. «Noi ci siamo: abbiamo
fatto la nostra parte — con-
clude Gallazzi —. Adesso la
palla passa agli altri».

GIULIO GALLAZZI
PRESIDENTEEAD
SRIGROUP
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